RAPPORT ANNUEL 2009

Le parcours du créateur

Les Phases d'accompagnement Les Documents Le Planning type

Prise de contact

Dossier de candidature
Mon Projet et Moi

Réunion d'accueil
(présentation des services de Nice Cote d'Azur Initiative et informations
sur les différents dispositifs de la création/reprise) sur rdv

Lundi aprés-midi

Entretien individuel
(point sur I'avancement du projet, orientation vers des partenaires,
remise du dossier & compléter)

Montage par le Montage avec I'appui
créateur de partenaires

Dépot de dossier, rendez-vous avec un chargé d'affaires,
(analyse de la cohérence du projet, montage du plan de
financement, appui a la recherche de financements)

Lundi matin
précédant le Comité
d'Agrément

Atelier «Je vends mon projet d'entreprise»
1- Ma préparation au Comité d'Agrément
2- Ma commercialisation, c'est moi

viron 4 semaines (3 réception du dossier complet)

Comité d'Agrément
- Audition des porteurs de projet Les 1 et 3¢ mardis
- Expertise et validation des projets du mois
- Décision de I'octroi du prét

Atelier «Je gére mon entreprise»
1- Mon organisation administrative et financiere
2- Mes obligations de chef d'entreprise
3 - Mon tableau de bord

2¢et 4° mardi
de chaque mois
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Tableaux de bord
trimestriels + Bilan
annuel

Suivi :
- Accompagnement post-création
- Visites en entreprise

- Parrainage Charte de parrainage

nes entrepri [\J




